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ية  من ضعف الإقبال على شراء المستلزمات الشتوية بالإضافة حيث اشتكي أصحاب المحلات التجار
إلي قلة شراء المستلزمات المدرسية للفصل الثاني .

ومــع دخــول موســم العمــرة , يؤكــد محمد لبــد مــدير التسويــق في شركــة لبــد لهــدايا الحــج والعمــرة أنــه
بالنسبة لموسم العمرة لحتى الان لم يبدأ الناس بالشراء  ما يحتاجون إليه , بسبب تخوفهم من عدم

السفر .

ويضيف أنه بسبب الوضع الاقتصادي الكارثى الذي يعيشه سكان القطاع فإن الكثير من المعتمرين
يقللون من هداياهم ويوفرون المال لصالح الطعام والغذاء .

ويشـير لبـد انـه  تـم تخفيـض الأسـعار بنسـبة كـبيرة حـتى يقبـل النـاس علـى الـشراء . و كمـا معلـوم انـه
بالنسبة لهدايا العمرة فإنها موجودة في غزة و باسعار اقل من السعودية.

و يقول وسيم البدرساوي الذي يملك محلا لبيع الملابس في السوق إن “القبضة” تمنح السوق لوناً
آخر عما هو عليه الآن من ضعف في البيع ، ووصف الحركة التجارية في الأسواق بأنها صعبة وخاسرة
بالنســبة لمعظــم التجــار، لافتــا إلى أنهــم يقضــون معظــم أوقــاتهم في الحــديث واحتســاء المشروبــات

الساخنة عند عتبات محالهم.
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وأضاف أن السوق والأيام الحقيقية للبيع بالنسبة له هي أول أسبوع يلي استلام الموظفين رواتبهم،
معتبرا أن ما تبقى من الأيام تحصيل حاصل ومجرد إثبات وجود للتاجر.

يــة لحــال الأســواق فــإن أصــحاب محــال الملابــس والأحذيــة ورغــم قســوة وصــف تجــار الســلع الضرور
يصفون الحال بالكارثي إذا ما استمر كما هو.

 واوضـح التـاجر محمد السـوسى صـاحب محـل لـبيع الحقـائب الجامعيـة إن هـذا العـام وعشيـة الموسـم
الدراسي يمثل خسارة فادحة لم يتكبدها هو و أقرانه من التجار سابقاً.

ويضيف “نحن نعيش في  مواسم مهمة ننتظرها كل عام لما لها من أهمية اقتصادية تعود بالفائدة
علينـا ، لكـن الأيـام القادمـة تحمـل لنـا خسـائر فادحـة” ، مضيفـا “لا توجـد بضـائع كافيـة وان وجـدت

فهي بأسعار مرتفعة جداِ ولا تناسب التاجر ولا الزبون أيضا.”

وبين أن نســـبة كـــبيرة ممـــن يحـــضرون إلى المحـــل يشاهـــدون البضـــائع ويســـألون عـــن أســـعارها ثـــم
يغادرون, لافتاً إلى أنه في حال بقاء الموسم على ما هو عليه فإن خسارة كبيرة ستحدث جراء تكدس

البضائع لديه.

يــة المختلفــة إلى تكثيــف حملات “التنزيلات” وللتخلــص مــن هــذه الأزمــة , لجــأ أصــحاب المحــال التجار
والتسهيلات الشرائية للهروب من جحيم الركود والغفوة الاقتصادية التي تضرب السوق في قطاع

غزة منذ عدة أسابيع.

ية لتقديم عروض مغرية للزبائن والمشترين لتشجيعهم على الشراء، ويتسابق أصحاب المحال التجار
ومنهم من يلجأ إلى إرسال رسائل نصية قصيرة عبر الهواتف النقالة.

ويرى محمد بحور الذي يمتلك محلا لبيع الملابس في حي الشيخ رضوان  بمدينة غزة أن هذه الخطوة
يـن، وأضـاف أن المحاولـة محاولـة أخـيرة للتغلـب علـى الكسـاد الـذي يـضرب قطـاع الملابـس منـذ شهر

أثبتت نجاحا محدودا مجددة الأمل في تدعيم هذا النجاح بعد صرف رواتب الموظفين.

وقال بحور إن تجميد رأس مال البضائع أولوية قصوى بالنسبة له، وذلك لتمكينه من شراء كميات
أخرى من الملابس خلال الأسابيع القادمة.

حيث وصل حجم التنزيلات على الملابس الشتوية في أحد المعارض في شا الجلاء إلى %، حسب
ما هو معلن في لافتة متوسطة الحجم تعتلي واجهة المحل.

وأوضــح صــاحب المحــل أن كميــة الملابــس المكدســة في المحــل والمخــازن كــبيرة، بســبب ضعــف موســم
التسوق الشتوي.

ورجــح انخفــاض نســبة الإقبــال علــى الــشراء إلى أزمــة الســيولة الموجــودة لــدى المــواطنين مــن ناحيــة،
وتردي الأوضاع الاقتصادية من ناحية ثانية



وقال إن تجار الملابس يعلقون آمالاً كبيرة على هذا الموسم الذي يأتي بالتوازي مع موسم الشتاء

يــة  أن تنتهــي أزمــة الكســاد الــتي تعصــف بالقطــاع في ولا يتوقــع الكثــير مــن أصــحاب المحلات التجار
المستقبل القريب بسبب المخاوف الكبيرة التي تعتري المواطنين، التي تدفعهم للادخار وتقنين عمليات

الشراء.
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