
يتصــدر عالميًــا.. كــل مــا تحــب معرفتــه عــن
قطاع الملابس في تركيا

, كتوبر كتبه موسى علاوي |  أ

أثبتت تركيا وجودها في الأسواق العالمية خلال السنوات الأخيرة، خاصة في الاتحاد الأوروبي والشرق
الأوسط من خلال ما توفره من منتجات ذات تنوع كبير وجودة عالية وتكلفة قليلة قياسًا بغيرها من
الأســواق، إذ يتميز موقــع تركيــا بكــونه حلقــة الوصــل بين أوروبــا والبلــدان العربيــة، كمــا تتميز تركيــا

بأنها بلد سياحي يستقطب المسافرين من دول العالم أجمع.

أصبحت تركيا هدفًا للمستثمرين والتجار لما تقدمه من تسهيلات وإعفاءات ضريبية وجمركية، كما
خلق تنوع المصانع والمعامل تعددًا في المنتجات وأصبح قطاع التجارة من القطاعات المهمة والنشطة
كـثر قطاعـات التجـارة نشاطًـا في تركيـا قطـاع صـناعة بتـوفيره للكثـير مـن متطلبـات دول العـالم، ومـن أ
الســيارات وتجــارة مــواد البنــاء وتجــارة الألبســة والصــناعات التحويليــة بالإضافــة إلى صــناعة الآلات

الصناعية والفولاذ والكروم والكيماويات والأثاث المنزلي الذي يلاقي رواجًا عالميًا كبيرًا.

ــر أهــم هــذه القطاعــات الذي تعتمــد عليــه تركيــا في صادراتهــا، وهــو قطــاع ي ســنتناول في هــذا التقر
الألبسة والمنسوجات الذي يحمل علامة صنع في تركيا بداية من المواد الخام حتى ظهور المنتج النهائي.

تجارة الألبسة في تركيا
تمثـل صـناعة الألبسـة قـوةً اقتصاديةً لافتـة في تركيـا، وصـنفت هـذه المنتجـات عالميًـا بالدقـة والجـودة
والفن في ابتكار تصاميم جديدة، وغدت الملابس التركية من أرقى وأشهر الماركات في جميع أرجاء العالم
وعلى وجه الخصوص الملابس الشرعية الإسلامية ذات التصميم المتميز بالحشمة والأناقة ما جعلها

وجهة لتجار الملابس في البلدان الإسلامية.
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تحتــل تركيــا المركــز الثــامن عالميًــا في تصــدير المنسوجــات والســابع في صــناعة الألبســة الجــاهزة بمعــدل
.% منــذ العــام المــاضي، واحتلــت كذلــك المركز الثــالث في تصــدير الألبســة الجــاهزة إلى دول الاتحــاد
ير السنوي الصادر عن المديرية العامة للتصدير في تركيا الأوروبي بعد الصين وبنغلاديش بحسب التقر

. عام

شغـل قطـاع الملابـس والمنسوجـات موقعًـا مهمًـا في إجمـالي قيمـة الصـادرات التركيـة إذ تجـاوزت قيمـة
. :مليار دولار توزعت على الشكل التالي عتبة الـ  صادرات الملابس الجاهزة في تركيا عام
.مليار دولار على المنتجات الأخرى و .مليار دولار على منتجات “التريكو” (الألبسة المحبوكة) و
مليار دولار على القمصان وملياري دولارعلى الكنزات و. مليار دولار على ألبسة النساء والفتيات

و. مليار دولار على الجوارب.

يــادة بمعــدل .% مقارنــة وســجلت صــادرات الألبســة التركيــة في أغســطس/آب عــام  ز
بالشهر ذاته من العام الماضي، بقيمة صادرات وصلت إلى مليار و مليونًا و ألف دولار، إذ
كــثر مــن  دولــة اســتوردت الملابــس التركيــة الجــاهزة خلال شهــر أغســطس/آب وفقًــا لمجلــس أن أ

المصدرين الأتراك.
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ــة المصــدرة للملابــس الجــاهزة خلال أغســطس/آب عــام ــات التركي احتلــت إســطنبول مقدمــة الولاي
مليون دولار، تلتها إزمير بـ مليون  دولار، ثم بورصة بـ .بقيمة تصل إلى مليار و ،

مليونًا ودنيزلي بـ مليونًا وأضنة بـ مليون دولار.

أهم الدول المستوردة للألبسة التركية
كــثر مــن  دولــة حــول العــالم، تنــوعت بين دول تصــدر تركيــا منتجاتهــا مــن الألبســة الجــاهزة إلى أ
الاتحــاد الأوروبي والــشرق الأوســط، وتــأتي ألمانيــا في مقدمــة الــدول المســتوردة للألبســة التركيــة بنســبة
.% تلتها إسبانيا بنسبة .% ثم المملكة المتحدة بنسبة .%، فيما كانت حصة هولندا
%. وإيطاليــا بنســبة %. والعــراق بنســبة %. مــن اســتيراد الملابــس وفرنســا بنســبة %.
والدنمارك بنسبة .% والولايات المتحدة الأمريكية بنسبة .% و”إسرائيل” بنسبة .% وفقًا

ير المديرية العامة للتصدير في تركيا. لتقر

تصدرت ألمانيا مقدمة الدول المستوردة للملابس من تركيا بقيمة  مليون دولار في أغسطس/آب
لعام ، تلتها إسبانيا بـ مليون دولار، ثم المملكة المتحدة بـ مليونًا وحلت هولندا رابعة
مليونًا و مليونًا والدنمارك بـ مليون دولار والولايات المتحدة بـ مليونًا، وفرنسا بـ بـ

ألف دولار، وإيطاليا بـ. مليون دولار.

كثر الــدول المســتوردة للملابــس التركيــة هــي أمــا بالنســبة لــدول الــشرق الأوســط وشمــال إفريقيــا فــأ
ــج العــربي ــا لمصر والخلي ــورد تركي ــونس، كمــا ت ــا والجــزائر وت ــة بليبي العــراق ودول المغــرب العــربي متمثل
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وفلسطين، وجاءت السعودية بالمرتبة الـ بين الدول الـ الأكثر استيرادًا للملابس التركية بقيمة
. مليون دولار.

وبالحديث عن الطرق التي تتبعها الدول لاستيراد الألبسة التركية فهناك  طرق شائعة يستخدمها
معظم التجار لتلبية متطلباتهم من السوق التركية، وهي:

. القدوم إلى تركيا
يفضل الكثير من التجار اتباع هذه الطريقة في استيراد الألبسة من تركيا، فهي تمكنهم من القيام
بالســـياحة والعمـــل في آن واحـــد، حيـــث يزورون العديـــد من الأســـواق والشركـــات ومقارنـــة الأســـعار
ومعاينــة مســتويات الجــودة والتصاميم المناســبة لأســواقهم بأنفســهم، مــا يمكنهــم مــن شراء أجــود
المنتجات بأسعار منافسة، ويستطيعون بهذه الطريقة دراسة ومقارنة عروض شركات الشحن والنقل
واختيار الأنسب والأكثر آمانًا لهم، ورغم ما توفره هذه الطريقة من ميزات، فإنها تعتبر الطريقة الأكثر
كلفــةً لأن التــاجر بحاجــة إلى حجــز تــذاكر طــيران وتــوفير الإقامــة والطعــام إلى حين الانتهــاء مــن عمليــة

التسوق.

. التسوق أون لاين
تعد هذه الطريقة الأوفر، فمع اعتماد التجار يومًا بعد يوم على الإنترنت كوسيلة تسوق، أصبحت
هـذه الطريقـة شائعـة وأصـبحت الشركـات المصـنعة للملابـس في تركيـا تـوفر لعملائهـا مواقـع للتسـوق
مباشرة بأنفسهم من تركيا، دون الحاجة إلى تحمل أعباء السفر والتكاليف الزائدة، ويتبع التجار في
ــة رســمية ومعــترف بهــا في دولهــم ــة لتكــون العملي ــدفع عــبر البنــوك العالمي هــذه الطريقــة طريقــة ال
وتركيا، لكن مع انتشار المواقع الوهمية والمزيفة غير الرسمية أصبح من الضروري الانتباه إلى مستوى

تقييم الشركات والمصانع عند اعتماد هذه العملية.

. الاعتماد على وسيط تجاري
هذه الطريقة الأكثر شيوعًا التي يلجأ إليها التجار لتأمين مستلزماتهم عن طريق التعامل مع وسيط
ــوردين، حيــث يقــوم بعمليــة شراء المنتجــات يكــون محــل ثقــة، ويصــبح حلقــة الوصل بينهــم وبين الم
وإيصالها إلى العملاء بسلاسة مطلقة، وغالبًا ما تؤدي شركات الاستيراد والتصدير المرخصة والعاملة
دور هذا الوسيط، لكن في المقابل سيضطر من اختار هذه الطريقة إلى دفع رسوم عمولة مالية مقابل

هذه الخدمة.



وهناك طريقتان لإتمام هذه العملية حيث تلعب الثقة بين العميل والوسيط الدور الأكبر في العمل،
فإن كان هناك تعامل سابق بينهما فهم يعتمدون طريقة التحويلات البنكية مباشرة وانتظار وصول

المنتجات إلى بلادهم.

أما إذا لم يكن هناك تعامل أو معرفة مسبقة فهم يلجأون إلى الطريقة الثانية التي تعتمد على نظام
شــبيه بنظــام الحسابــات البنكيــة، وأصــبحت توفرهــا شركــات الاســتيراد والتصــدير العاملــة، حيــث
يفتــح العميل حسابًا “كــودًا” في فــ الشركــة ببلــده ويضــع فيــه المــال ويعطــي رقــم “الكــود” للوســيط
سواء كان فردًا أم شركةً وعلى أساسه يسلم البضاعة إلى ف الشركة الموجود في تركيا ويحصل على

أمواله، وهذه هي الطريقة الأكثر رواجًا التي يعتمدها التجار في الوقت الحاليّ.

آلاف الشركات ومليون عامل
معظـم الشركـات العاملـة في هـذا المجـال هـي شركـات صـغيرة ومتوسـطة الحجـم، حيـث ازداد عـددها
بشكل ملحوظ بعد حرص الحكومة التركية على الاهتمام بتحسين الإنتاج الصناعي وفقًا لإحصاءات

. مؤسسة الضمان الاجتماعي لعام

بلغ عدد الشركات العاملة في صناعة الملابس والمنسوجات والقطن نحو  شركة توفر ما يزيد
علــى .. وظيفــة للعــاملين في هــذا القطــاع، جــزء كــبير مــن هذه الشركــات يعمــل في إنتــاج
الملابس القطنية واحتلت تركيا المركز السادس عالميًا في إنتاج القطن للعام /، وتتميز هذه
الشركــات بالمرونــة العاليــة مــن حيــث التكيــف مــع اتجاهــات الموضــة العالميــة وسرعــة التســليم بســبب

تمركزها في مراكز المدن وقربها من الأسواق الرئيسية.

، يا إلى تركيا بعد عام ويذكر هنا أن كثيرًا من مصنعي الملابس السوريين نقلوا تجارتهم من سور
حيث استطاع التجار السوريون جذب عملائهم من دول الشرق الأوسط إلى تركيا الأمر الذي ساهم

.% يادة انتعاش هذا القطاع وعزز نموه بنسبة في ز
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يعتبر قطاع تنظيم المعارض من أهم الأدوات الاقتصادية في تركيا، ويشهد هذا القطاع نموًا سريعًا
ــوفره الحكومــة مــن بيئــة تنظيميــة ومنشــآت مناســبة، حيــث تســتضيف وملحوظًــا مــن خلال مــا ت
يادة تركيا كل عام العديد من المعارض الدولية الخاصة بالألبسة الجاهزة بهدف تأصيل الروابط وز
التفاعــل بين المــوردين الأتــراك والمســتثمرين والعملاء مــن معظــم دول العــالم، ويــذكر هنــا أن لولايــة
إســطنبول النصــيب الأكــبر في اســتضافة هــذه المعــارض، وتشــترك الشركــات والماركــات التركيــة بهذه
يادة حصتهم السوقية وتسويق منتجاتهم وعرضها للزبائن، وتنوعت المعارض التي المعارض بهدف ز
تستضيفها العاصمة كل عام بتسويق الزي الإسلامي والألبسة الرجالية والنسائية وألبسة السهرة

والزواج وألبسة الأطفال والألبسة القطنية الداخلية.

أبرز أسواق الملابس الجاهزة في تركيا
تعتبر إسطنبول أيقونة في تجارة الملابس بتركيا، ويتركز فيها العديد من الأسواق التي توفر كثيرًا من
كــثر المنتجــات المتنوعــة والمتميزة مــن المنسوجــات والألبســة الجــاهزة بمختلــف تصــنيفاتها، مــا جعلهــا أ
ــا للمســتثمرين والباحثين عــن التســوق، تليهــا ولايات بورصــة وأزمــير ودينزلي وأضنــة، الولايــات جذبً
ية ومئات صالات العرض للكثير من الماركات وينتشر في هذه الأسواق الآلاف من مراكز التسوق التجار
التركيــة المشهــورة الــتي تقــدم الكثــير مــن العــروض التنافســية للمهتمين بتجــارة الملابــس، ونســتعرض

معكم أهم الأسواق في هذه المدينة:



- سوق مارتر
ــــس ــــبيع الملاب ــــة إســــطنبول، ويعتبر مــــن أشهــــر الأســــواق المختصــــة ب ــــع ســــوق مــــارتر في مدين يق
الجاهزة الخاصة بالنساء والرجال في تركيا، ويتميز هذا السوق بسهولة الوصول إليه واحتوائه على
الكثير من المحال التجارية وصالات العرض ومراكز التسوق، وتتميز منطقة مارتر بوجود متاجر لبيع
المــواد الخــام الــتي تــدخل في صــناعة الألبســة ممــا أعطــى هــذه المنطقــة قيمــة إضافيــة وجعلهــا سوقًــا

يجتمع داخله العديد من مشاغل الخياطة التي تقدم منتجاتها لصالات العرض.

يعتـــبر هـــذا الســـوق الوجهـــة الأولى للتجـــار العـــرب بســـبب توفيره للكثـــير مـــن الملابـــس ذات الجـــودة
المتوسطة والعالية بأسعار تناسب الكثير من أسواق العالم.

- سوق لالالي
يقع سوق لالالي في المنطقة التاريخية القديمة التابعة لبلدية الفاتح في إسطنبول، حيث تشهد هذا
يًــا كــبيرًا وتعــد وجهــة للعديــد مــن التجــار المحليين والعالميين البــاحثين عــن ســوق المنطقــة نشاطًــا تجار

يضم مختلف أنواع الألبسة من ألبسة الأطفال والنساء والرجال وألبسة السهرات.



كثر ماركات الملابس التركية شهرة ويجذب العديد من التجار من مناطق يحتوي هذا السوق على أ
الاتحاد الأوروبي وشمال إفريقيا، ويتميز أيضًا باحتوائه على العديد من شركات الشحن والتخليص

الجمركي التي توفر خدماتها للعملاء.

- سوق عثمان بيه
هــذا الســوق وعلــى الرغــم مــن أســعاره العاليــة، يعتبر الوجهــة الأولى للبــاحثين عــن الألبســة الخاصــة
بفسـاتين السـهرة والـزواج المتميزة بـالجودة العاليـة والتصـاميم المبتكـرة، ويحتـوي علـى أشهـر الماركـات

المتخصصة في هذا المجال.

 سوق العرائس وألبسة المحجبات
يقــع هــذا الســوق في شــا فــوزي باشــا بــالقرب مــن جــامع الفاتــح في إســطنبول، ويختص بفســاتين

الزفاف ذات التصميم الراقي وفساتين المحجبات والملابس الشرعية.

كمــا يوجــد ســوق غــونغرن الــذي يعتــبر الوجهــة الأولى للبــاحثين عــن الألبســة الشعبيــة ذات الجــودة
القليلـــة والمنخفضـــة الأســـعار، فيما يتميز ســـوق آق شمـــس الـــدين بتجـــارة القمـــاش وإكســـسوارت
ــازل)، ــر” (ألبســة المن ــز في هــذا الســوق تجــارة ألبســة “الهــوم وي ــة، وتترك الخياطــة والألبســة الرياضي



بالإضافــة إلى ســوق محمــود باشــا الــذي يختــص بتجــارة الألبســة الجــاهزة وأبرزهــا الألبســة الداخليــة
والمنسوجات الخاصة بالمنازل من السجاد ومستلزمات غرف النوم .

مهنة جديدة للشباب العربي
تعتـبر تركيـا الحاضنـة الأكـبر للاجئين حـول العـالم حيـث بلـغ عـدد اللاجئين الـتي تسـتضيفهم تركيـا عـام
كثرهم من الشباب العربي الذين قرروا القدوم إلى تركيا إبان الربيع  ما يقارب  ملايين لاجئ، أ
العربي منذ  سنوات هربًا من الأوضاع الأمنية والاقتصادية التي تعانيها بلادهم، لكنهم رغم ذلك
صدموا بالكثير من العوائق في هذا البلد لعل أبرزها حاجز اللغة وندرة فرص العمل، وأصبح هؤلاء
الشباب في صراع مستمر في البحث عن فرص عمل تلائم طموحاتهم وخططهم المستقبلية، في حين
لجأ الكثير منهم بالعمل في تجارة وتسويق الألبسة التركية لما توفره لهم من دخل جيد مقارنة بالمهن

الأخرى.

سعيد وفاروق اثنان من الشباب السوري دخلا هذا المجال من التجارة وبدآ مشوار العمل الخاص
بهما بعد تجاوز العديد من الصعوبات التي واجهتهما في سنواتهما الأولى بتركيا.

يروي سعيد لـ”نون بوست”، أنه منذ قدومه إلى تركيا بدأ العمل في أحد معامل صناعة الموبيليا في
 ليرة تركية لا يكاد يوفر احتياجاته، واستمر في هذه الحال إلى عام  ولاية بورصة براتب
حيث قرر التغلب على تخوفاته المادية والسفر إلى إسطنبول والبدء بالعمل بتسويق الملابس التركية

يا قبل قدومه إلى تركيا. وهي المهنة التي كان يعمل به في سور

ــالتعرف علــى أســواق بيــع الملابــس في إســطنبول وإنشــاء علاقــات مــع المصــانع والمتــاجر ــدأ ســعيد ب ب
والحصول على العروض وصور للمنتجات منها معتمدًا على لغته التركية القوية التي تعلمها خلال
السنوات السابقة، ثم بدأ بتسويق هذه المنتجات على وسائل التواصل الاجتماعي وعبر أصدقائه

الموجودين في أوروبا.

كـثر مـن مجـال منـذ قـدومه إلى تركيـا، ودخـل في في حين يقـول فـاروق لــ”نون بوسـت”، إنـه عمـل في أ
مجال تجارة الألبسة عندما طلب منه أحد أصدقائه أن يتسوق له بعض المنتجات الخاصة بالملابس

الرجالية من تركيا وهذه كانت بدايته في التعرف على هذا المجال حسب تعبيره.

ويذكر سعيد أنه “عانى كثيرًا من الصعوبات بداية عمله وأهمها عامل الثقة، إذ إن التاجر بداية تعرفه
عليك يعتبرك شخصًا مجهولاً ويكون متخوفًا من تحويل الأموال إليك”، فاضطر في المرة الأولى له

إلى شراء المنتجات من أمواله الخاصة  وإرسالها إلى الزبون لكسب ثقته.

https://www.aa.com.tr/ar/%D8%A7%D9%84%D8%AA%D9%82%D8%A7%D8%B1%D9%8A%D8%B1/%D9%81%D9%8A-%D9%8A%D9%88%D9%85%D9%87%D9%85-%D8%A7%D9%84%D8%B9%D8%A7%D9%84%D9%85%D9%8A-%D8%AA%D8%B1%D9%83%D9%8A%D8%A7-%D8%AA%D8%AD%D8%AA%D8%B6%D9%86-%D8%A3%D9%83%D8%A8%D8%B1-%D8%B9%D8%AF%D8%AF-%D9%85%D9%86-%D8%A7%D9%84%D9%84%D8%A7%D8%AC%D8%A6%D9%8A%D9%86-%D9%85%D9%82%D8%A7%D8%A8%D9%84%D8%A9/1883796


ويروي أنه استطاع من خلال عمليته الأولى أن يجني مبلغًا من المال خلال ثلاثة أيام يضاهي المبلغ
يًـا مـن عملـه السـابق، ويـذكر أن عمليـة التجـارة الأولى كـانت “دافعـه للاسـتمرار الـذي كـان يأخـذه شهر

بالعمل وبذل المزيد من الجهد، إلى أن أصبح هذا العمل الآن يوفر له دخلاً مرضيًا له”.

يطمـح سـعيد مـن خلال هـذا العمـل أن يـدخل عـالم الصـناعة ويصـبح لـه منتجـه الخـاص بـه، في حين
يطمـح فـاروق أن يوسـع عملـه وين شركتـه الخاصـة الـتي تلـبي جميـع متطلبـات العملاء خـا تركيـا

من الملابس وغيرها من المنتجات الأخرى.

ولتجنـب مخـاطر هـذه التجـارة أصـبح الكثـير مـن العـاملين في هـذا المجـال يلجـأون إلى طريقـة العمـل
بالوساطـة عـن طريقـة شركـات الشحـن الـتي تـوفر نظـام “الكـود” لتكـون الوسـيط بينهـم وبين التجـار

خا تركيا، ويستطيع العاملون بتسويق الملابس في تركيا جني الأرباح بعدة طرق أبرزها:

- العمولة فوق السعر الأساسي
يأخذ العـاملون العروض مـن المصـانع والتجـار ويضعون نسـبة تـتراوح بين % إلى % فـوق سـعرها

حسب نوعية القطعة وثمنها وهي الطريق الأضمن لتحصيل الأرباح.



- العمولة من المصانع والموردين
تقدم العديـــد مـــن المعامـــل والشركات نســـبةً علـــى الـــبيع للمســـوقين لتشجيعهـــم علـــى تسويـــق

منتجاتهم وقد تصل هذه النسبة في بعض الأحيان إلى % على قيمة الفاتورة الواحدة.

- عمولة شركات الشحن
هذه الطريقة لا تكون مجدية مع الكثيرين لأن معظم التجار يتعاملون مع شركات شحن معينة، إلا
أن هناك بعض التجار يطلبون من المسوق تأمين شركة شحن مضمونة وهو بدوره يبحث عن شركة

شحن آمنة وتقدم عمولة له.

- فرق العمولات
هــذه الطريقــة يســتفيد منهــا معظــم العــاملين بهــذا المجــال، إذ يلجــأ أغلبهــم إلى شراء المنتجــات مــن
المعامل والشركات بالعملة المحلية وبيعها للزبائن بالعملة الصعبة سواء كانت دولار أم يورو ويستفيد

من فرق سعر الصرف بينها وبين الليرة التركية.

رغم تأثير فيروس كوفيد  على الحياة الاقتصادية في تركيا، فإن قطاع تجارة الألبسة يومًا بعد يوم
يشهد نموًا سريعًا وملحوظًا، وتطمح تركيا إلى أن تتجاوز عائدات هذا القطاع  مليار دولار بحلول

. عام

/https://www.noonpost.com/38702 : رابط المقال

https://www.noonpost.com/38702/

