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تُعتبر تركيا نقطة هامة للالتقاء التجاري والاقتصادي العالمي، كونها تتميزّ بموقع جغرافي كحلقة وصل
يـة والاقتصاديـة والثقافيـة بين الـدول الأوروبيـة والعربيـة، إضافـة إلى مـا تمتلكـه مـن الإمكانـات التجار
ية التي منحتها الثقة لتثبت نفسها كقوة اقتصادية وصناعية كبيرة بين دول العالم، وتصبح والحضار

من أهم الدول الأوروآسيوية للتبادل التجاري العالمي.

، في النمــو الاقتصــادي في النصــف الثــاني مــن عــام  تصــدّرت تركيــا قائمــة دول مجموعــة الـــ
مة على كل من بريطانيا والسعودية والولايات المتحدة الأمريكية، حيث سجّل الاقتصاد التركي متقد

. مقارنة بالفترة ذاتها من عام %. ا ملحوظًا بما نسبته نمو

تحت شعار “صنع في تركيا”، تعمل تركيا على توفير العديد من المنتجات الصناعية والخدمية المتعددة
بمواصــفات تنافســية جــودةً وســعرًا، حيــث تحــاول تصــدير هــذه المنتجــات والخــدمات إلى الأســواق
يــق تنظيــم العديــد مــن الفعاليــات والملتقيــات الاقتصاديــة، العالميــة مــن خلال التسويــق لهــا، عــن طر
ية والصناعية التي ستكون محور حديثنا في هذا التقرير، ونسلط الضوء بالإضافة إلى المعارض التجار

على النمو الكبير والمتصاعد الذي شهده قطاع تنظيم المعارض التجارية في تركيا.

عودة بعد انقطاع
ا سريعًا يُعتبر قطاع تنظيم المعارض من أهم الأدوات الاقتصادية في تركيا، ويشهد هذا القطاع نمو
ره الحكومة من بيئة تنظيمية ومنشآت مناسبة، حيث تستضيف تركيا وملحوظًا من خلال ما توف
يادة حصتها العالمية اقتصاديا وتوريد منتجاتها كل عام العديد من المعارض الدولية والمحلية، بهدف ز

وخدماتها إلى دول العالم.

شهد قطاع تنظيم المعارض في تركيا عودة قوية عام ، حيث شهد عام  انقطاعًا شبه
تامّ بنسبة انكماش وصلت إلى %، بسبب التدابير والقيود التي فُرضت في إطار مكافحة جائحة
كورونا، وشهد النصف الثاني من عام  عودة قوية في قطاع تنظيم المعارض بنسبة % من
الطاقة الكاملة، وشهد هذا القطاع زخمًا كبيرًا بقائمة مزدحمة من المعارض الدولية والمحلية، وصلت

إلى  معرضًا في مختلف المجالات.
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ــا كــبيرًا فــاق التوقعــات، خاصــة بعــد اســتمرار القيــود ــا ودولي ــا وإقليمي لاقى هــذا القطاع إقبــالاً محلي
المفروضــة علــى المعــارض في الــدول الأوروبيــة، إضافــة إلى الأزمــة العالميــة الــتي أصابت قطــاع الشحــن
والنقـل التجـاري في الصين، حيـث ارتفعـت أجـور الشحـن مـن الصين بنسـبة %، مـا حـوّل أنظـار

الكثير من الشركات المنتِجة من مختلف دول العالم إلى تركيا لتأمين حاجاتها.

يـة، ومنهـا تسـتضيف تركيـا سـنويا  معـرض في مختلـف المجـالات الاقتصاديـة والسـياحية والتجار
قطـاع الصناعات الكلاسـيكية مثـل السـيارات والجـراّرات والآلات الزراعيـة ومعارض الموبيليـا والألبسـة
الجــاهزة والصــناعات التحويلية، إضافــة إلى معــارض الكتــب الدوليــة والعديــد مــن المجــالات الأخــرى

المتنوعة.

يـادة حصـتها العالميـة في وتبلـغ حصـة تركيـا مـن قطـاع تنظيـم المعـارض .% عالميـا، كمـا تهـدف إلى ز
يـادة عـدد معارضهـا مـن  إلى قطـاع تنظيـم المعـارض لتصـل إلى .% في حلـول عـام ، وز

مستوى بين الـ  و معرضًا.

تبادل تجاري وفرص ضائعة
يادة التفاعل بين الموردّين الأتراك تهدف تركيا من خلال تنظيم هذه المعارض إلى تأصيل الروابط وز
والمستثمرين والعملاء من معظم دول العالم، حيث تطمح الشركات التركية من خلال المشاركة في هذه
يادة حصتها السوقية وكسب ولاء عملائها، إضافة إلى تسويق منتجاتها وعرضها على المعارض إلى ز

الزبائن المحتملين وعقد صفقات جديدة.

وفي حــديثه لـــ”نون بوســت”، قــال علي كزليــار، صــاحب شركــة سيريــن لصــناعة الألبســة في تركيــا، إنــه
ية الخاصة بشركته، يشارك دائمًا في معارض الألبسة الجاهزة في تركيا بهدف ترسيخ العلامة التجار
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وعرض المنتجات والتصاميم الجديدة على الزبائن، ويضيف كزليار أنه من خلال المشاركة في مثل هذه
لاع على المعارض يستطيع دراسة السوق وتكوين رؤية كاملة عن متطلّبات العملاء، من خلال الاط

آرائهم وملاحظاتهم عن منتجاته.

وفي سؤالنا عن مدى رضاه عن المشاركة في المعارض التركية، يجيب علي: “كنت راضيًا بشكل كبير عن
مشــاركتي وخاصــة في العــام المــاضي، حيــث شهــد المعــرض إقبــالاً كــبيرًا مــن الــزوار المحليين والــدوليين
وخاصــة دول البلقــان والبلــدان العربيــة”، ويتــابع كزليــار أنــه اســتطاع التعــرف إلى عملاء جــدد وفتــح

ية مباشرة. خطوط جديدة وعقد صفقات تجار

يـــة والتصـــدير في تركيـــا، في حـــديثه لــــ”نون وأشـــار أيمـــن التـــون، مـــدير شركـــة ســـيما للوساطـــة التجار
ره مــن التقــاء يــة المقامــة علــى الأراضي التركيــة، مــن خلال مــا تــوف بوســت”، إلى أهميــة المعــارض التجار
مبــاشر بين الشركــات التركيــة المصــنعة والبــاحثين عــن مســتلزماتهم مــن المنتجين المحليين والــدوليين،

إضافة إلى توفير للجهد والمال وعناء البحث والتعرف إلى موردّين جدد وعقد شراكات جديدة.

ين، عة سلاحًا ذا حدتعتبر المشاركة في المعارض التركية بالنسبة إلى الشركات المصن
يمكن أن تعود بفائدة كبيرة على المشاركين، ومن الممكن أن يحصل العكس
وتكون المشاركة فقط تسويقية دون الحصول على عائد مادي من خلالها.

يارتي لعدة معارض مختلفة في تركيا، لاحظت وجود مشاركة كبيرة للشركات يضيف التون: “خلال ز
السورية في العديــد مــن المجــالات، لا ســيما معــارض الموبيليــا والألبســة الجــاهزة، وفي أحــد المعارض
ية المشاركة الخاصة بألبسة الأطفال الذي أقُيم في إسطنبول العام الماضي، يعدّ عدد الشركات السور

في المعرض ما نسبته % حسب تقديري”.

يـا إلى تركيـا بعـد انطلاقـة الثـورة ويُـذكر هنـا أن الكثـير مـن المصـنعين السـوريين نقلـوا تجـارتهم مـن سور
يــون جــذب عملائهــم مــن دول الــشرق الأوســط يــة عــام ، حيــث اســتطاع التجّــار السور السور
ــة في ي ر مساهمــة الشركــات السور ــا، مــا ســاهمَ في نمــو الاقتصــاد الــتركي، حيــث تقــد ــا إلى تركي وأوروب

الاقتصاد التركي بما يزيد عن نصف مليار دولار.

ين، عة سلاحًــا ذا حــدمــن جــانب آخــر، تُعتــبر المشاركــة في المعــارض التركيــة بالنســبة إلى الشركــات المصــن
يمكـن أن تعـود بفائـدة كـبيرة علـى المشـاركين، ومـن الممكـن أن يحصـل العكـس وتكـون المشاركـة فقـط

تسويقية دون الحصول على عائد مادي من خلالها.

كـّد هـذا الأمر أحمـد، مـدير إحـدى شركـات صـناعة الأبـواب الخشبيـة في تركيـا، في حـديثه لــ”نون وقد أ
بوســت”، حيــث إن تجربتــه كــانت ســيّئة للغايــة خلالــه مشــاركته في معــرض الأبــواب والنــوافذ عــام
، ولم يحصل على النتائج المرجوة من هذه المشاركة بسبب عدم الإقبال الذي شهده المعرض،

جراّء القيود المفروضة على السفر في معظم دول العالم بسبب جائحة كورونا.
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، يضيــف أحمــد أنــه لم يتشجّــع علــى المشاركــة في المعــرض نفســه الــذي أقيــم في إســطنبول عــام
يـارته للمعـرض ورؤيـة حجـم الإقبـال الكـبير الـذي خوفًـا مـن تكـرار تجربتـه السابقـة، إلا أنـه مـن خلال ز
لاعه على آراء المشاركين من بعض أصدقائه شهده من الزوار من مختلف دول العالم، إضافة إلى اط

والنتائج التي حصلوا عليها، وصفَ عدم المشاركة بـ”الفرصة الضائعة”.

مساحات كبيرة وانتشار واسع
ر الحكومــة التركيــة منشــآت خاصــة لاســتقبال المعــارض الدوليــة والمحليــة، تتمتع ببيئــة تنظيميــة تــوف
وشروط معيّنة تتناسب مع الحجم الكبير لهذه الفعاليات، حيث يُعتبر اتحاد الغرف وبورصات السلع
صة للمعارض في تركيا، وهو المؤسسة ذاتها التي تضع المعايير الخاصة بهذه سة المرخ المؤس (TOBB)

المنشآت وتقوم بإقرار الموافقة ومنحها التراخيص اللازمة.

ومن أهم الشروط التي يشترطها اتحاد الغرف وبورصات السلع للأماكن المؤهّلة لاستقبال المعارض،
توفير ما لا يقلّ عن  آلاف متر مربع بالنسبة إلى الأماكن المغلقة، و آلاف متر مربع للأماكن المفتوحة
ر مداخل أمتار عن الأرض، إضافة إلى توف  الخاصة بالمعارض الدولية، بارتفاع للسقف لا يقلّ عن
ومخـــا منفصـــلة ومخـــا خاصـــة بالحـــالات الطارئـــة، ووجـــود أبـــواب خاصـــة للتفريغ والتحميـــل،

بالإضافة إلى توفر أنظمة التهوية والتدفئة وأماكن الاستقبال وقاعات للندوات وغرف للصحفيين.

يوجد في تركيا  موقعًا مؤهّلاً لإقامة المعارض، تتوّ على  محافظة، مملوكة للحكومة التركية
أو شركات أهلية خاصة، وتحتلّ إسطنبول المرتبة الأولى بين المحافظات التركية من حيث المساحات
الخاصة بإقامة المعارض، والنصيب الأكبر في استضافة هذه المعارض بنسبة %، وتأتي أزمير بالمرتبة
ّوتتو ،% ثم أنطاليا بنسبة % ثم بورصة بنسبة % تليها قونيا بنسبة % الثانية بنسبة

نسبة % على باقي المحافظات التركية.
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ويُذكر هنا أن معظم هذه المنشآت هي قريبة من شبكة المواصلات العامة، وفي حال لم تكن كذلك
ر وسائل نقل مجّانية لهذه الأماكن في أيام إقامة المعارض، وفيما يلي قائمة فإن الحكومة التركية توف

كبر المراكز الخاصة باستقبال المعارض في تركيا: بأهم وأ

– مركـــز تويـّــاب إســـطنبول (Tüyap Beylikdüzü Fuar ve Kongre Merkezi): يقـــع في منطقـــة
بيلــك دوزو في إســطنبول، بمساحــة تمتــد علــى  ألــف مــتر مربع، تتــوّ علــى  جناحًــا، وهــو

مملوك لمجموعة توياّب للمعارض في تركيا.

– مركـز إسـطنبول للمعـارض (İstanbul Fuar Merkez): يقـع في منطقـة يشيـل كـوي بـالقرب مـن
مطار أتاتورك في إسطنبول، يمتد على مساحة  ألف متر مربع تتوّ على  جناحًا، وهو مملوك

لمركز إسطنبول التجاري العالمي.

– مركــز إزمــير للمعــارض (Izmir fuar merkezi Gaziemir): يقــع في محافظــة إزمــير، ويمتــد علــى
مساحة  ألف متر مربع تتوّ على  جناحًا، وهو مملوك لبلدية إزمير.

يقــع في محافظــة قونيــا، ويمتــد :(KTO Tüyap Konya Fuar Merkezi) مركــز قونيــا للمعــارض –
على مساحة  ألف متر مربع تتوّ على  جناحًا، وهو مملوك لغرفة التجارة في قونيا.

– مركز أنطاليا للمعارض (Antalya Fuar Merkezi): يقع في محافظة أنطاليا، ويمتد على مساحة
 ألف متر مربع تتوّ على  جناحًا، وهو مملوك لشركة أنفاش للاستثمار.

– مركز بورصة للمعارض (Tüyap Bursa Fuar ve Kongre Merkezi): يقع في محافظة بورصة،
ويمتـد علـى مساحـة  ألـف مـتر مربـع تتـوّ علـى  أجنحـة، وهـو مملـوك لبلديـة بورصـة وغرفـة

الصناعة والتجارة في بورصة.

قائمة مزدحمة
يسـتعد قطـاع المعـارض في تركيـا لاسـتقبال العديـد مـن المعـارض المحليـة والدوليـة عام ، وسـط
صــة توقعــات بانتعاشــة كبيرة وإقبال محلي وإقليمي ودولي غير محــدود، حيــث نــشرت المؤســسة المرخ
للمعــارض في تركيا (TOBB) قائمــة تشمــل  معرض دولي ومحلي ستســتقبلها تركيا هــذا العــام،

ونستعرض لكم قائمة بأهم المعارض التي ستقام عام  في تركيا:

–معرض إسطنبول للغزل والمنسوجات (Uluslararası İstanbul İplik): عُقِد المعرض ما بين
- فبراير/ شباط في مركز توياّب إسطنبول، وجمع العديد من مصنّعي الغزل والملابس الجاهزة

والمنسوجات.
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–معرض التخييم والبيوت المتنقّلة إسطنبول (Camp & Caravan Istanbul): سيُعقد المعرض
مــا بين - مــارس/ آذار في مركــز يــني كــابي في إســطنبول، حيــث ســيكون فرصــة لعشّــاق الرياضــة
ومحبيّ التخييم و الطبيعة للقاء العديد من الشركات المحلية والأجنبية العاملة في مجال التخييم،

ورؤية ما هو جديد في هذا المجال من معدات ومستلزمات.

–معرض مصاعد إسطنبول (Asansör İstanbul): سيُعقد المعرض ما بين - مارس/ آذار
في مركز توياّب إسطنبول، وسيكون ملتقى للشركات المنتجة للمصاعد الكهربائية والهيدروليكية.

–معــرض أدوات المنزل والمطــابخ (Host Istanbul): ســيُعقد المعــرض مــا بين - مــارس/ آذار
في مركز توياّب إسطنبول، حيث سيجتمع موردّي الأدوات المنزلية والمعدات الخاصة بالمطابخ.

-معرض قونيا للزراعة ومستلزماتها (Konya Tarim): سيُعقد المعرض ما بين - مارس/ آذار
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في مركز توياّب قونيا، وسيكون ملتقى للشركات الموردة للآلات ومعدات الزراعة.

–معــرض ســامسون للمفروشــات (Samsun Mobilya): ســيُعقد المعــرض مــا بين - مــارس/
آذار في مركز توياّب سامسون، وسيكون ملتقى لموردي الأثاث الخشبي ومستلزمات الديكور.

مــارس/ آذار و  ســيُعقد المعــرض مــا بين :(Marble Izmir) معــرض إزمــير للحجــر الطــبيعي –
يـد الأحجـار الطبيعيـة والآلات يـل/ نيسـان في مدينـة المعـارض في إزمـير، وسـيكون ملتقـى شركـات تور أبر

الخاصة بها.

–معرض مرسين للتجميل (Mersin Kozmetik): سيُعقد المعرض ما بين - أبريل/ نيسان
يـــة والآلاف مـــن مســـتحضرات كـــثر مـــن  علامـــة تجار في معـــرض مـــرسين الجديـــد، وســـيعرض أ

التجميل والعناية بالبشرة.
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- ســـيُعقد المعـــرض مـــا بين :(Avrasya Ambalaj) معـــرض أوراســـيا للتعبئـــة والتغليـــف–
ــاب إســطنبول، حيــث تعــرض الشركــات المشاركــة كــل مــا يخــصّ التعبئــة ســبتمبر/ أيلــول في مركــز تويّ

والتغليف من مستلزمات وآلات.

كتوبر/ تشرين الأول في مركز – معرض الأخشاب (Woodtech): سيُعقد المعرض ما بين - أ
ــاب إســطنبول، وســيتوفّر في المعــرض كــل مــا يخــصّ مســتلزمات صــناعة الأثــاث والأخشــاب مــن تويّ

إكسسوارات ومعدات.
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ية في تركيا، فإليك بعض النصائح التي يارة المعارض التجار إذا كنت من الراغبين أو المهتمّين بز
يارتك، وهي: قد تستفيد منها خلال ز

ـــة ي ـــات التجار ـــا مـــن أجـــل حضـــور المعـــارض والفعالي ـــارة تركي ي ـــد ز ي ـــت تر مكـــان الإقامـــة: إذا كن  –
يبًا من مكان انعقاد الفعالية، سيساعدك والاقتصادية، حاول قدر الإمكان أن يكون مكان إقامتك قر

هذا على توفير الجهد والمال وعناء التنقل بالمواصلات الخاصة أو العامة.

يــع الأجنحــة حســب أصــناف واختصاصــات – رتّــب أولوياتــك: في معظــم المعــارض التركيــة يكــون توز
الشركـات المشاركـة، حـاول عنـد دخولـك المعرض الاطّلاع علـى خريطـة المعـرض وتصـنيفات الأجنحـة -
يـارة الأجنحـة الـتي تلـبيّ رغباتـك عـادة مـا تكـون موجـودة عنـد مـدخل المعرض-، بعدها ابـدأ جولتك بز

أولاً ثم المتابعة إلى باقي الأجنحة.

ر في لا تنسَ الحقيبة: يشارك في المعارض التركية المئات من الشركات، ومعظم هذه الشركات توف  –
أجنحتها الخاصة دليل تعريفي بالشركة ومنتجاتها، إضافة إلى عيّنات من المنتجات الخاصة بها تقوم
يارتك للمعرض حاول اصطحاب حقيبة سفر صغيرة ذات بتوزيعها على الزوّار، لهذا السبب خلال ز

ر عليك جهد حمل هذه الكتالوغات والعيّنات. عجلات توف

ا سريعًـا وملحوظًـا يومًـا بعـد يـوم، وتطمـح تركيـا مـن خلال يشهـد قطـاع تنظيـم المعـارض في تركيـا نمـو
. مليار دولار بحلول عام  يادة الصادرات التركية إلى تنظيم هذه الفعاليات والمعارض إلى ز

/https://www.noonpost.com/43308 : رابط المقال
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